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Mitarbeiter (m/w/d) im Vertriebsinnendienst

Seit 1999 sind wir in der Hansestadt ansassig und agieren als mittelstandisches Unternehmen schnell
und unkompliziert. Als stetig wachsendes Handelshaus fiir Chemikalien suchen wir Sie zur
Verstarkung unseres Teams direkt am Jungfernstieg.

lhre Hauptaufgaben

Pflege der bestehenden Kundenbeziehungen

Verkaufsentscheidungen, Abschliisse und eigenverantwortliche, sowie konsequente
Nacharbeit lhrer offenen Angebote

Kontaktaufnahme mit potenziellen Kunden und Analyse der Bedarfsstruktur

Flihren von Verkaufs- und Preisverhandlungen

Strategisches Umsetzen von Verkaufsaktionen

Allgemeine Korrespondenz

Stammdatenpflege im Warenwirtschaftssystem

Das bringen Sie idealerweise mit

Eine abgeschlossene kaufmannische Ausbildung oder vergleichbare Qualifikationen

Hohe Einsatzbereitschaft und Flexibilitdt sowie Kommunikationsstarke, Teamfahigkeit und
Proaktivitat

Erste Berufserfahrung im Vertriebsinnendienst

Vertriebsorientierte Arbeits- und Denkweise mit hoher Eigenmotivation

Ehrgeiz und Freude mit dem Unternehmen zu wachsen und neue Impulse zu setzen

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift

Sicherer Umgang mit MS Office und bei der Arbeit mit gdngigen CRM- und ERP-Systemen

Wir bieten lhnen

Attraktive Vergltung

Flexible Arbeitszeiten

Unbefristeten Arbeitsvertrag

Spannende Weiterentwicklungsmoglichkeiten in einem zukunftsorientieren Team
Flache Hierarchien, offene Kommunikation und kurze Entscheidungswege
Mobiles Arbeiten

Zuschuss zur Urban Sports Mitgliedschaft

After-Work-Events

HVV Zuschuss

Wir freuen uns darauf Sie kennenzulernen!

Senden Sie uns Ihre Bewerbungsunterlagen per Mail an info@highchem.de

HCH Highchem Hamburg GmbH Tel.: +49 (0)40-8405083-00
Hermannstr. 10 Fax.: +49 (0)40-8405083-20
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